赵育轩｜FDE 定向简历｜采访核实版
赵育轩
业务型 FDE｜企业 AI 落地、商业诊断与复杂项目交付
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合作偏好：项目制优先，全职长期合作可谈｜无竞业限制
定位｜以商业诊断牵引 AI 落地：进入陌生行业后，先识别客户、盈利机制、真实痛点、潜在风险与增量，再定义 AI 产品和交付边界；借助 Codex 推进可用原型、客户测试和商务结果。
核心证据
0→1→10经营：留学服务业务2018年单年营收约1700万元，年度学生289人、累计服务475人，团队峰值约120人。
AI商业转化：主导华润双鹤75万元AI科研赋能项目完成签约；康乐保150万元方案进入第二轮商务洽谈。
复杂交付：覆盖医疗项目的需求诊断、方案、签约、分包协同、驻场、验收与回款，能连接院方、专业团队和供应商。
AI落地：不止于提效，而是先发现业务风险与增量，再用Codex完成经营增长决策原型和每日录音知识化Agent，推动真实用户测试。
工作经历
解螺旋｜业务拓展总监	2025年4月—至今
B端医疗AI业务拓展、商业模式设计与优化
主导华润双鹤项目的需求诊断、方案设计、客户汇报与商务谈判，推动75万元项目完成签约；计划部署10台设备，覆盖15家医院同一目标科室及约100名医生，目前处于执行准备阶段。
推动康乐保150万元AI科研赋能方案进入第二轮商务洽谈，负责从需求收敛到合作方案和谈判推进。
设计“AI科研客户端＋线下学术工坊＋合规进科室”解决方案，将模糊的医生链接诉求拆为工具使用、学术活动、销售培训、合规留痕和效果评估。
形成年度科室赋能与轻资产租赁两类商业模式，覆盖设备、科研工作坊、学术会晤、内容审核、运维和项目管理。
华东建筑设计研究院有限公司｜项目商务经理	2020.02—2024.12
医疗与养老建筑设计研究院｜医疗建设项目孵化与全流程推进
参与12个医疗建设项目的前期孵化，覆盖综合医院、专科医院与康复中心；围绕业主目标组织需求调研、概念规划、方案与可研协调，推动4个项目落地。
负责售前咨询、项目计划、分包与供应商协调、现场问题处理、验收和付款节点跟踪，打通从客户需求到交付回款的完整链路。
代表项目包括恩施州中心医院新区医疗中心、上海市西部医疗中心、深圳市福田区妇儿医院和深圳市儿童医院科教综合楼。
既能与院方管理层沟通业务目标，也能与设计、施工和设备团队对齐细节，形成数据化进度、风险和回款管理。


创业与经营经历
浙江轻装建筑科技有限公司｜联合创始人、副总经理	约2019—2020
装配式建筑产品与项目交付｜准确起止月份待补充
负责团队管理、产品设计汇报和产品落地，协调客户、设计与供应链资源推进实体项目。
经历重资产项目垫资、回款和组织治理风险，形成合同、资金、交付分权及项目退出机制的系统复盘。
留学服务业务｜联合创始人	2015—2018
内容获客、产品设计、教务体系、导师网络与学生规划
从公众号和社群起盘：约半年将公众号从0增长至4.7万粉丝，建立6个约500人社群，并将分散咨询转化为可验证的付费需求。
搭建“内容—社群—咨询—交付—转介绍／学员转导师”增长飞轮；第一年成交15人，其中12人后续成为授课老师。
将单一留学申请延伸到求职辅导、海外内推和游学；2018年单年营收约1700万元，年度学生289人，累计服务475人。
建立约120人的交付网络，其中全职约10人、兼职导师100余人；本人负责教师端管理、学生端规划和教务分发系统。
代表案例：通过目标诊断、选校模型、45课时计划、双导师匹配和季度评审，帮助普通一本学生获得哈佛GSD等录取，并带来4—5名转介绍。
代表性AI项目
经营增长决策器｜真实制造企业早期试点
面向传统制造业老板，将“业绩停滞”拆为存量止跌、销售漏斗修复、新产品／新市场筛选三条路径，并输出7天行动和停止规则。
广东阳江一家五金企业完成真实试用：系统处理订单、产线和产品信息；本人提出无人机、机器人定制五金件的待验证假设，并协助市场与准入调研。
根据客户“填表思考成本高”的反馈，把评分表改为六问语音访谈；客户反馈数据拆分细、语音识别准确。当前仅1家未收费试点，尚无增长结果。
飞书录音处理与知识库Agent｜日常自动化
使用Codex、飞书CLI和定时任务搭建每天09:00自动运行的录音知识化流程，覆盖检索、逐字稿归档、提炼、分类、去重和通知。
针对匿名Speaker误归属风险建立证据硬门槛：身份不能确认时只保留为外部参考，不写入本人人设、案例或正式方法论。
方法与能力
商业诊断：客户与付费人识别、价值链与盈利逻辑、痛点与危险因素、增量机会、投入产出比、人效、漏斗转化。
AI交付编排：业务访谈、需求定义、流程设计、数据口径、事实边界、原型迭代、用户测试、验收与回归检查。
大客户与项目：B端方案、商务汇报、谈判签约、跨部门协同、培训、驻场交付、风险和回款管理。
工具：Codex、飞书CLI、飞书妙记、Excel、PowerPoint；不以独立手写代码或复杂代码审查为能力主张。
教育背景
弗吉尼亚理工大学｜建筑学硕士｜2016—2018　全额奖学金；本科生助教
山东建筑大学｜建筑学学士｜2011—2016　年级前5%（原简历记录）
雪城大学｜交换学习｜2013—2015　海外学习与跨文化协作经历
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